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Du som siljer vill ha bra betalt, kontakta darfér alltid en fastighetsmaklare.

Fastighetsmiklarens kunskap om den lokala marknaden gor att du far
ratt pris for din fastighet/bostadsratt. Fastighetsméklaren nér ut till en
stor kundkrets och genom erfarenhet och kontakter vet han vilket mark-
nadsféringsmedium som passar just din fastighet/bostadsritt. Fastig-
hetsméklaren kan dven hjélpa din blivande kdpare till en fordelak tigare
finansiering, vilket kanske gor det méjligt fér honom att képa just din
bostad. Fastighetsmiklaren har en ansvars férsdkring, som &r en 1/2
miljon hégre &@n lagen kréver.

Vid fastighetsmiklarens forsta besok

Skall han informera dig om sin marknadsplan. Skall du ge honom kopior
av alla handlingar som ror fastigheten/ bostadsritten, bl. a. ritningar,
tomt kartor, lanehandlingar, servitutsav tal och en sammanstillning av
dina driftskostnader.

Fastighetsmiklaren gor utifran denna information en objekts beskriv-
ning.

Objektsbeskrivning

Var noggrann med att uppgifterna &r korrekta. Lds alltid igenom och
godkdnn beskrivningen innan fér séljningen startar. Det dr objekts be-
skrivningen och kdparens boendekostnadskalkyl som ligger till grund
for om koparen skall bli in tresserad av din fastighet/bostadsrétt och om
han kommer att kdpa den eller ej.

* Informationen dr hamtad fran Miklarsamfundet 2010

Férmedlingsuppdraget

Skall alltid vara skriftligt och det skall klart framga vilka villkor som gél-
ler mellan parterna, bl. a. vad som giller ersdttning, uppdrags tidens
lingd och innebord.

Méklaren sammanfér siljare och képare

Folj maklarens rad och var mycket noggrann med att upplysa en ko pare
om allt du kédnner till om fastigheten/ bostadsritten. Undanhall ingen
information — for fel kommer fram férr eller senare och dé kan det vara
betydligt svarare att kom ma tillrdtta med ev problem. Det dr mycket
vanligt att mdklaren innan Gverlatelsen rekommenderar képa ren att
lata gora en besiktning av fackman.

Avslut

Nér du och képaren &r 6verens om att ingd avtal, uppréttar fastighets
méklaren de for fastighetsaffiren nodvidndiga handlingarna, sdsom
kopekontrakt, kopebrev, éverlatelseavtal, likvidavrakning m. m. Genom
hela féormedlingsverksamheten skall du kénna att fastighets maklaren
tryggt och sékert lotsar dig fram till en bra affér. Om ndgot rérande
din forséljning kdnns oklart, skall du med fortro ende véinda dig till
méklaren for att fa en forklaring.

Lycka till med din forséljning!

maklarringen
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