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Valkommen till Maklarringen, en av Sveriges storsta och aldsta fastighetsmaklarkedjor. Vi kan
aven stoltsera med att vara en av de storsta kedjorna pa utlandsbostader.

Maklarringen ar en medlemsagd kedja som drivs i franchiseliknande former med ett 40-tal
kontor runtom i Sverige och utlandskontor i Cypern, Frankrike, Portugal, Spanien och
Turkiet.

Vi framhaver mer an garna att det ar vara kontorsagare som ager hela kedjan och
varumarket Maklarringen, vilket innebar att vi till skillnad fran ett franchisekoncept inte har
ett privat vinstintresse pa huvudkontoret.

Huvudkontorets enda ekonomiska intresse ar att aterinvestera vara intakter och vinster for
att utveckla kedjan och dess verksamhet. Som en del av Maklarringen kan du forvanta dig att
vara en av Sveriges basta arbetsplatser. Var ldga personalomsattning och héga lojalitet bland
kontorsagarna ar nagot som vittnar om detta. En familjar atmosfar med vinnaranda och stark
intern lojalitet ar vad du blir en del av som anstalld eller agare i Maklarringen.

VI KRAVER HJARTA OCH RESULTAT ...

Pa Maklarringen arbetar vi med tva vardeord som genomsyrar hela var verksamhet och
varenda arbetsmoment - hjarta och resultat. Vi hjalper manniskor med deras storsta affar i
livet, deras trygghet, deras hem. Vi hjalper dem vidare i livets alla skeden och det fértroen-
det ar vi stolta 6ver att fa forvalta. Vi tror darfor att den ultimata prestationen kraver att man
arbetar med hjartat och att tavlingsmanniskan i oss utvecklas av resultat. Kort sagt - vi jobbar
med hjartat for att na vara hogt satta mal.

Filip Grénholt, kontorsagare Taby
- varfor valde du Maklarringen?

Jag valde att jobba pa Maklarringen da féretaget har
manga fler férdelar an andra maklarforetag.

Har far jag ocksa mer frihet under ansvar. Jag kanner
att just jag har en viktig roll fér bade mitt kontor, mitt
distrikt och fér hela Maklarringen.

Min erfarenhet av att jobba pa Maklarringen ar mycket
god, mer formanligt an pa andra maklarforetag.




... OCH DU FAR

Central support

Som maklare och/eller kontorsagare i
Maklarringen far du den support och det stod
du behover, bade administrativt och tekniskt.
Vi avlastar ocksa det dagliga arbetet med vara
centrala inkOp och avtal. Det ger vara
medlemmar flera fordelar och férmanligare
priser.

Séljstéd och uppféljning

Aven om Maklarringens tillvaxt har varit bra
under senare ar har vi annu hégre mal och
stOrre visioner satta for framtiden.

Vart varumarke ska vara bland de framsta i
landet och inge stérsta mojliga fortroende. Vi
ska vara sa kanda pa de orter vi verkar pa att vi
alltid far en forfragan vid forsaljning. Vi hjalper
dig med budget, strategi och uppfoéljning for att
ditt foretag ska na basta mojliga resultat och
[6nsamhet.

Det senaste inom teknik

Centralt upphandlar vi aven allt det tekniska
som kravs for att driva ett maklarkontor, bade
vad galler produkter och avtal. Det sparar
naturligtvis bade tid och kostnader for vara
medlemmar. Vi ser till att vara kontorsagare
alltid har det senaste i teknikvag. Det
inkluderar affarssystem, intranat, webbsidor
och annons- och reklamproduktion via natet.

Maklarringen har idag en val utbyggd
IT-plattform och vi har beslutat att standigt
ligga i framkant nar det galler den tekniska
utvecklingen. For oss ar tekniken ett
strategiskt konkurrensmedel, bade for att
attrahera kunder och for att rekrytera fler
medarbetare/kontor.

Rekrytering

Ett av de viktigaste framgangskriterierna ar att
vi har de basta medarbetarna. Vi arbetar aktivt
och langsiktigt med rekrytering och kvalitet gar
framfor kvantitet. Hos oss pa Maklarringen
premierar vi och lyfter det personliga
varumarket. Trivs man pa sin arbetsplats
smittar det av sig pa kunderna vilket ger ndjda
och aterkommande kunder.

Ett lag med hjalpsamma kollegor

| en kedja som Maklarringen blir det naturligt
nog manga spontana tillfallen for
erfarenhetsutbyte och sociala kontakter
emellan. Ett nog sa viktigt skal till att ingd i en
kedja. Vi haller stora arliga traffar; kickoff,
bolagsstamma samt agartraff. Vid dessa
tillfallen kompletterar vi métena med nagon
form av givande aktivitet/foredrag/utbildning.
Utover detta far aven alla tillfallen att utbyta
erfarenheter pa vara regelbundna
regionmoten for Syd, Mitt och Stockholm.

For kollegor upp till 33 ar har vi ett eget natverk
som heter Klubb 33.

Karolina Asplind och Leonardo Guevara, kontorsagare
Maklarringen Jarfalla, tyckte att steget fran
anstallning till eget kontor var ett naturligt steg att ta
och sag fram emot att fa bygga upp nagot eget. Trots
att det skulle komma att krava ett hart och
malmedvetet arbete.

- Man maste vara medveten om att man behdéver lagga

ner mycket tid och verkligen jobba hart som egen.
A andra sidan jobbar man at sig sjalv och har en helt
annan langsiktig planering an nar man ar anstalld,
konstaterar de bada och sager i samma andetag att
starta kontor tillsammans ar det basta vi har gjort!




ETT LONSAMT KONCEPT

Vi ar en medlemsagd kedja och darfér har vi inget centralt vinstintresse pa huvudkontoret.
Daremot ar vi valdigt mana om att skapa lénsamhet for vara medlemmar genom férmanliga
avgifter, prispressade produkter, bra samarbetspartners och generdsa kickbacks. Nedan har
du en kalkyl, baserad pa tva aktiva maklare som omsatter 50 bostader var per ar till ett
snittvarde om 40 000 kronor i arvode.

Antal anstéllda 2 Totalt Hyra 80 kvm 240 000 kr
Antal férséljningar 100 El/man 350 kr 4200 kr
e 40000 kr 4000 000 kr Faorsakring maklare/ar 10000 kr 20000 kr
Avgift Maklarringen rorlig/man 3,3 % 132 000 kr Forsakring foretag/man 500 kr 6000 kr
Avgift Maklarringen fast/man 2 200 kr 26 400 kr Skrivare/man 1900 kr 22 800 kr
Fastighetsutdrag/Maklarbild 300 ke 30 000 kr Fosrukningsmeteniabiman | 1000 kr 12000 kr
Prospekt (15 st/visning) 12kr 18000 kr Bokféring/man 2000 kr 24000 kr
Fotografering 1600 kr 160 000 kr Marknadsféring 3% 120 000 kr
Annonsering 1500 kr 150 000 kr Aktiviteter/Personalvard 3% 120 000 kr
Lsn 2504 1 000 000 kr Serviceavgift M.Samfundet/ar 117 kr 1404 kr
Sociala avgifter 31.42% 314200 kr Officepaketet/man 105 kr 2520 kr
Milersittning 40 kr 4000 kr Mobil/man 450 kr 10 800 kr
Viisma Real Estate prospekt 103 kr 10300 kr Internet/Telefoni/man 600 kr 7 200 kr

Vitec/man 1050 kr 25 200 kr
Bruttovinst 2155100 kr Visma Real Estate/man 200 kr 2400 kr

Avskrivningar inventarier 1 500 kr 18 000 kr

Denna kalkyl &r raknad pa ldgstaniva i kostnader. Kalkylen ger en
dverblick pa det ekonomiska utrymmet som finns att arbeta med
utifran strategi och mal. Nettovinst 1518 576 kr

UPPSTARTSKOSTNADER

Mobler, inredning och inventarier. Pa Maklarringen vet vi att maklare spenderar mer tid pa
jobbet an de gor hemma. Darfor tycker vi att det ar viktigt att du som kontorsagare har
mojlighet att inreda ditt kontor i din egen smak - du ska kdanna dig hemma i en miljé som du
trivs i! Vi har darfér endast ett fatal krav pa inredning och det ar framst profil- och
annonseringsinredning. Friheten i inredningen gor det svart for oss att uppskatta ett exakt
pris for att inreda ett kontor men har ser du en lista med ett estimat for ett kontor med tre
arbetsplatser.

s e AFEARSIDE

Skrivbord hdj- och sankbart 3 000 kr 9000 kr
Kontorsstolar 2 000 kr 6000 kr . . .. .
Din maklare for livets alla hem.
Datorer 8000 kr 24000 kr
Konferensbord 1 st 6000 kr 6000 kr

we 2o MAKLARRINGENS
pev o VARUMARKESVISION

Arkivskap
i r 2900 kr
E:Sir;:::nm T jzzz :r T Maklarringen ska vara ett varumarke med hog lokal
Fasadskylt 25 000 kr 25 000 kr VarumérkESkénnedom.
Foilering fénster 5000 kr 5000 kr
Frigolitskylt inomhus 5000 kr 5000 kr Varumarket ska associeras med en modern och
Owrig inredning 10000 kr 10,000 kr kvalitativ maklartjanst. Med modern menas att vi
Summa 120 300 kr alltid stravar efter att vara i framkant i var marknads-

kommunikation. Med kvalitativ asyftas att var
maklartjanst ska aterspegla vara karnvarden, hjarta
och resultat.
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