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Nara digi 40 ar

Det ar med manniskor som det ar med
affarer, alla ar olika och kraver sin egen
sorts hansyn. Oavsett om det ar mitt i stan
eller ute pa landet sa ar bostads-
forsaljningen antagligen en av ditt livs
storsta affarer. Da ar det viktigt att kunna
kanna sig trygg, att man ar i handerna pa
nagon som kan just ditt kvarter, forstar just
dina behov och mandvrerar marknaden
som ett absolut proffs.

Maklarringen har ca 50 maklarkontor fran
norr till séder. Vi finns nara dig och har
funnits nara dig i 40 ar. Vi har slt tusentals
lagenheter, villor, tomter och fritidshus med
samma ambition som Bengt Olofsson hade
nar han grundade Maklarringen mitt i
80-talets brinnande ekonomiska kris; att
vara en personligare, narmare maklare som
utmanar de andra maklarkedjorna.

Nya tider, samma narhet

Sedan Bengts dagar har bostadsmarknaden
forandrats rejalt. Vara bostadsannonser nar
ut snabbt och brett online och ar alltid
tillgangliga. Samtidigt ar vi idag ca 200
anstallda 6ver hela Sverige och i Cypern,

Frankrike, Portugal, Spanien och Turkiet.
Anstallda som alla stravar efter att leva
upp till Bengts fokus pa manniskorna
bakom affaren.

EN MANSKLIGARE
MAKLARFIRMA

Eftersom Maklarringen ags av
medlemmarna istallet for av en

storbank eller ett forsakringsbolag sa ater-
investeras all vinst i verksamheten och
medarbetarna. Vi skapar utrymme for var
personal att standigt utvecklas.

Vara medarbetare trivs hos oss, vi har
branschens lagsta personalomsattning, och
ndjda medarbetare ger battre service med
mer energi. Det ar bra business, helt
enkelt.

Det ovannamnda tillsammans med en stor
satsning pa digital- och databasdriven
marknadsféring, med fokus pa konvertering
och leadsgenerering, gor Maklarringen redo
att erbjuda dig en plats i kampen om den
basta maklartjansten, en snabbt vaxande
arbetsplats och den roligaste
utvecklingsresan nagonsin.

Filip Groholt, fastighetsmaklare i bl a Taby och Vallentuna
- varfor valde du Maklarringen?

Jag valde att jobba pa Maklarringen da foretaget har manga fler
fordelar an andra maklarforetag.

Har far jag ocksa mer frihet under ansvar. Jag kanner att just jag
har en viktig roll for bade mitt kontor, mitt distrikt och for hela
Maklarringen.

Min erfarenhet av att jobba pa Maklarringen ar mycket god, mer
formanligt an pa andra maklarforetag.




TRE USPAR ...

« Maklarringen satsar pa bade unga talanger
med ambitioner och etablerade maklare
med mycket erfarenhet.

* Stora utvecklingsmajligheter med lediga
distrikt i bade storstader och runt om i
Sverige.

« Laga trosklar for att bli kontorsagare.

FAMILJEN
MAKLARRINGEN

Varmt valkommen till :

... MEN VI KRAVER
HJARTA OCH RESULTAT

Pa Maklarringen arbetar vi med tva
vardeord som genomsyrar hela var verk-
samhet och varenda arbetsmoment - hjarta
och resultat. Vi hjalper manniskor med
deras storsta affar i livet, deras trygghet,
deras hem. Vi hjalper dem vidare i livets alla
skeden och det fortroendet ar vi stolta over
att fa forvalta.

Vi tror darfér att den ultimata prestationen
kraver att man arbetar med hjartat och att
tavlingsmanniskan i oss utvecklas av resul-
tat. Kort sagt - vi jobbar med hjartat for att
na vara hogt satta mal!

* En familjar och sammansvetsad kedja med hog intern lojalitet.
* En kedja dar du kan vara med och paverka och utveckla.

* En kedja som manar om din utveckling.

Botkyrkas stjarnmaklare valde Maklarringen!

Stockholms mest rekommenderade stjarnmaklare Stefan Aydin
och den outtrottlige prinsen av Botkyrka Johannes Aydin valde att
kliva in i familjen Maklarringen som kontorsagare for distriktet

Botkyrka.

- Det &r med stor gladje och stolthet vi nu har haft formanen att
arbeta med Stefan och Johannes Aydin som kontorsagare under
Maklarringens flagg i nagra ar. De ar tva stora namn i branschen
och som helt speglar var vardegrund "hjarta och resultat” med
bade kundnojdhet och omsattning i sitt distrikt.




AFFARSIDE

Din maklare for livets alla hem.

VISION

Genom att tillvarata de enskilda maklarnas
héga kompetens och affarskunnande samt
det goda renommé som finns i varumarket
Maklarringen ska vara maklares

tjanster vara det sjalvklara valet nar man
ska sélja sin bostad.

MAKLARRINGENS
VARUMARKESVISION

Maklarringen ska vara ett varumarke med
hog lokal varumarkeskannedom.
Varumarket ska associeras med en modern
och kvalitativ maklartjanst. Med modern
och kvalitativ menas har att vi alltid stravar
efter att vara i framkant i var
marknadskommunikation. Med kvalitativ
asyftas att var maklartjanst ska aterspegla
vara karnvarden, hjarta och resultat.

VARFOR JOBBA PA
MAKLARRINGEN?

Maklarringen ar maklarkedjan som jobbar
med hjarta och resultat. Det fina med var
kedja ar att vi historiskt arbetat valdigt
mycket med hjartat och kanske inte alltid
varit sa resultatdrivna - for att inte tappa i
kvalitet. Nu har vi bevisat for oss sjalva att
det ena inte utesluter de andra.

Vi har hjartat med i allt vi gér samtidigt som
vi har tydliga mal i siffror och tillvaxt.
Expansionen far aldrig ske pa bekostnad av
kvaliteten!

Framgangarna beror till stor del pa en
laginsats, dar kedjan som helhet visat prov
pa laganda och en stark vilja att tillsammans
driva kedjan framat.

Sophie P Hagelin, fastighetsmaklare i Enkdping -
varfér valde du Maklarringen?

Maklarringen var ett sjalvklart val fér mig! Det var den familjara,
peppande och stéttande atmosfaren som genomsyrar hela
kedjan som tilltalade mig.

Jag angrar inte en dag att jag bytte karridrsbana och jag ar
otroligt tacksam att Maklarringen Enkdping tog emot mig med
Oppna armar.




